
DESCRIPCIÓN
Elementum desarrolló una tecnología que revaloriza residuos 
plásticos, transformándolos en combustibles líquidos o gaseo-
sos, mediante la instalación de equipos portátiles. Incrementa la 
capacidad de reciclaje aprovechando el uso de plásticos que 
pueden estar separados o mezclados, limpios o sucios. No deja 
huella hídrica. No usa agua, considerando que para estos proce-
sos se usan en promedio unos 5,3 litros de agua. Reduce los 
costos de las instituciones que deben cumplir con la Ley de 
Responsabilidad Extendida del Productor y Fomento al Recicla-
je, REP, de 2016.

OPORTUNIDAD
La gestión de residuos plásticos de un solo uso es un problema 
a nivel mundial. La producción de estos plásticos a nivel global 
alcanza los 8.300 millones de toneladas, y Chile contribuye con 
casi un millón de toneladas de residuos al año. Sólo un 8% del 
total de plásticos en el país se reciclan, generando toneladas de 
basura que han dado origen a una isla en la costa norte, la que a 
2019 era 3 veces el tamaño de Chile continental.

SOLUCIÓN
Elementum es un dispositivo modular portátil y de fácil uso que, 
a través de un proceso termoquímico altamente eficiente (hasta 
75%), revaloriza y transforma residuos plásticos en combustibles 
líquidos y/o gaseosos. Trata diversas clasificaciones de plásticos, 
tanto de forma separada como en mezclas: polipropileno (PP), 
polietileno de alta/baja densidad (PEBD/PEAD) y poliestireno 
(PS).

TECNOLOGÍA
Tecnología con Patente Pendiente (PCT/CL2020/050074) que 
reivindica un proceso eficiente y un sistema para obtener un 
combustible líquido a partir de residuos plásticos o material 
polimérico.

OPORTUNIDAD DE MERCADO
Tamaño del mercado: USD 972 millones (2019)
CAGR (TCAC, en español): 8,2% 
Segmento: Plastic to Fuel (plástico como combustible) 
Tamaño esperado del mercado: USD 1.825,9 millones (2027)

MODELO DE NEGOCIO
Dos potenciales modelos de negocios:
• Elementum fabricará y comercializará dispositivos portátiles 
para su venta a industrias que requieran revalorizar residuos 
plásticos.
• Elementum licenciará la tecnología a empresas con capacidad 
de fabricación y comercialización a nivel mundial.

MÉTRICAS
• 75% de rendimiento de conversión de plásticos.
• 90% de reducción de emisiones de gases en comparación con 
otros sistemas termoquímicos.
• No utiliza agua, por lo que no deja huella hídrica.
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InnerCore automates the analysis of critical dynamic 
systems through algorithms, statistical modeling, and 
artificial intelligence in order to detect anomalous beha-
vior, discrepancies, or specific events of different systems 
in different applications, such as security, health, logistics, 
production, and communications.
 
OPPORTUNITY
InnerCore analyzes maritime data in real-time, automa-
ting the detection of discrepancies and prioritizing alarms 
using AI models and techniques. This was the beginning 
of the development of applications in other relevant 
economic sectors.
  
SOLUTION
InnerCore offers cloud computing solutions (SaaS) that 
allow the client to access anytime, anywhere, and has a 
modular structure that is easy to use, modify, or update. A 
processing core comprising all the algorithms and models 
the system uses, together with an intuitive user interface, 
allows InnerCore to be quickly deployed in new industry 
sectors and problems, and thus scale horizontally.

TECHNOLOGY
InnerCore is at a development level equivalent to TRL 8. 
The anomaly detection system relies on three different 
methods: algorithms, statistical models, and AI. Through 
these techniques, the software detects anomalies and 
events of interest in real-time, alerting users of those 
events that are predetermined as abnormal. In each 
analysis method, multiple algorithms and models are 
implemented, as well as tools for filtering, ranking, and 
digital classification of alerts.

MARKET
Market size: USD 5.08 billion (2020).
CAGR: 8.64%
Segment: Artificial Intelligence in Security
Expected market size: USD 14.18 billion (2026).

BUSINESS MODEL
InnerCore uses the SaaS modality and a software distribu-
tion model in which the software and the data it manages 
are hosted in highly secure servers that the client may 
access through the Internet.

COMPETITIVE ADVANTAGES
• It is less expensive than the systems offered by the com-
petition.
• It offers a wide range of applications involving different 
types and amounts of data.
• It is easily integrated into existing systems regardless of 
the vendor.
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